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Strukturerade B2B-marknadsforare nar langre

| Content Marketing Institutes sjatte studie ar det tydligt vad skiljer framgangsrika B2B-
marknadsfoérare fran de som inte lyckas. De satter mal for sitt arbete, de lagger en strategi
och de har en etablerad struktur for hur de jobbar i vardagen. Och pa Wednesday
Relations Content Marketing Day harom veckan gav bade Anette Jarmert fran IT-
distributéren Dustin och Lena Hillstedt fran Granngarden konkreta exempel pa hur de
forbattrat saljresultaten genom smart, metodiskt content marketing-arbete.

For att hjalpa dig fa ordning pa torpet tipsar vi denna gang om hur du strukturerar ditt
Content Marketing-arbete med hjalp av en redaktionell kalender. Vi berattar ocksa om hur
du far ordning pa distributionen av ditt innehall med féretagswebben som nav.

Lycka till med planeringsarbetet!
Vannerna pa Hagvall & Sjdman

Spelar du “Finns i sjon” med dina

kunder? Eller hjalper dem kopa?
Den egna foretagssajten ar det sjalvklara navet for
de flesta B2B-féretags content marketing-strategi.
Men hur skapar du ett nav som gor det Iatt for
potentiella kopare att hitta det content som ar
relevant for just dem? Och hur gor du for att na ut
till dina kunder med ditt content och din

berattelse?

UTBILDNING: Affarsdrivande
Content Marketing B2B

Har du missat var populara utbildning om hur du
vinner fler kunder genom att hjélpa dem képa?
Den 2 december finns en ny chans att ladda med
praktisk kunskap och erfarenhetsutbyte infér nasta
T L 5y ar. Las mer och anmal dig genom var

d»

4 utbildningspartner Wednesday Relations.
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En redaktionell kalender for ditt
Content Marketing-arbete
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Ge Content Marketing-arbetet den status och
uppmarksamhet det fortjanar med en uttalad plan
och en redaktionell kalender! Vi ger dig tips pa hur
du skapar din redaktionella kalender som hjalper
dig involvera kollegorna och samtidigt fa kontroll
over planeringen och foretagets taktiska Content

Marketing-aktiviteter.
LAS MER

Vi vdlkomnar Aidon som ny kund
Spannande saker hander pa energimarknaden de
narmaste aren! Det glader oss darfor extra att

Aidon — vaxande europeisk aktér inom smarta

elmatsystem och applikationer for smarta nat —
I o n valt Hagvall & Sjoman som partner for att starka

sin marknadsposition. Med en kundfokuserad

strategi och plan lagger vi nu grunden for
Aidons taktiska marknadsféring och PR.

Affarsdrivande B2B-marknadsforing

Pa Hagvall & Sjoman brinner vi for att hjalpa foretag bygga relationer och varumarken i
det nya marknadsféringslandskapet. Vi ar specialister pa B2B-marknadsféring. Har
verksamhetskunskapen, den tekniska forstaelsen och bred erfarenhet fran internationell
marknadsféring och affarsutveckling. Vi erbjuder allt fran strategisk radgivning och
utbildning till praktisk marknadsféring och kommunikation. Varmt valkommen att héra av
dig om du vill utveckla din marknadsféring foér mer affarer!

Hagvall & Sjoman AB
www.hagvallsioman.se
hei@hagvallsjoman.se

Nyhetsbrevet har skickats till malin@hagvallsjoman.se. Du far det eftersom du ar kund, partner eller pa annat satt visat intresse for
vart foretag och erbjudande. Med brevet vill vi halla dig uppdaterad och inspirerad kring det senaste inom B2B-marknadsféring. Har
du synpunkter pa innehallet eller tips pa kommande artiklar, hér garna av dig.

Lés online | Avprenumerera
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